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Conheca o ponto de vista
de alguns dos principais
executivos do setor
sobre o cenario atual

PONTO DE VISTA

A aviacao executiva hoje estd em
um momento um pouco mais delica-
do em fungao do momento econdmi-
co que o Pais esta hoje vivendo. Em
vendas ha retracao, o mercado esfriou
um pouco, houve uma redugéo sig-
nificativa se vocé compara com trés,
cinco anos atras, mas é um mercado
que ainda tem demanda para alguns
tipos de equipamento e a expectativa
€ que No ano que vem as coisas vol-
tem a melhorar, devagarinho, porque
o mercado esta bem morno. Ja para
a Good Winds como corretora, para
as aeronaves que entraram no Brasil,
tanto as usadas gquanto as novas,
existe a demanda de seguro, eles con-
tinuam sendo feitos ou renovados. No
segmento de seguros continuamos
crescendo basicamente como no
ano passado. Temos também muitas
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aeronaves que foram compradas ha
dois anos, quando o mercado ainda
estava aquecido, aquelas aeronaves
estao sendo entregues hoje, com isso
temos a oportunidade de atender a
seus proprietarios. Hoje ha clientes
mais conscientes de que nao devem
ter somente o seguro obrigatério.
Estamos conseguindo obter um
éxito maior em sua conscientizagao,
principalmente para as aeronaves
novas, onde clientes, proprietario
ou operador, estdo conscientes da
necessidade de ter principalmente
urm seguro de responsabilidade civil,
que complementa o seguro Reta, é
um seguro que da mais conforto,
com coberturas maiores e deixa o
operador em uma situacao mais
tranquila.

O mercado de seguro aeronau-
tico mundial e, inclusive, no Brasil,
hé cerca de um ano, estd com taxas
muito baixas, competitivas, ou seja,
taxas muito boas para os clientes.
Uma condicdo custo-beneficio que
vale a pena, esta bastante propicio
ao cliente. Nossa perspectiva para
a Labace é sentir como esta o mer-
cado, nos preparar para o proximo
ano, prospectar novos clientes, como
fazemos todos os anos, ha seis ou
sete anos, desde que comeg¢amos a
participar da Labace, que é a feira
mais importante para a Good Winds.
Indiscutivelmente, é ela a feira que
mais nos traz retorno, cerca de 60%
dos expositores da parte estatica
com aeronaves la na Labace tém
negécios com a Good Winds.

0 ano de 2013 foi um ano ex-
cepcional, tanto para a Robinson He-
licopter Company quanto para a Audi
Helicopteros, representante da marca.
Em 2014, a nossa expectativa é que no
segundo semestre haja um aumento
nos negocios. Este & um ano diferente,
onde tivemos a Copa do Mundo e
teremos eleigbes presidencials.

Nossos modelos mais vendidos
atualmente sao o R66 Turbine e o R44
Raven Il, sem contar o Robinson 22, o
helicdptero mais utilizado nas escolas
de treinamento. De acordo com o
Registro Aeronéutico Brasileiro (RAB),
as aeronaves fabricadas pela Robinson
Helicopter compdem a maior frota de
helicépteros brasileira, com mais de
740 registros. Sem duvida alguma as
aeronaves da Robinson sao e sempre
serao pioneiras na abertura de novos
mercados e ficamos felizes em poder
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constatar que possuimos clientes em
todos os Estados brasileiros, motivo
pelo qual estamos dando atencéo
especial a nossa politica de atendi-
mento ao cliente no pos-venda. Uma
outra grande oportunidade que vamos
oferecer ao mercado é o nosso R66
Turbine versao “Police”, sem divida
uma solugdo bastante eficiente e eco-
némica para o patrulhamento aéreo
dos grandes centros urbanos. O R66
Police j& vern com uma camera giro-
estabilizada, sistema de infravermelho
com zoom continuo 10X, monitor
LCD de 10,4 polegadas, farol de busca
Spectrolab, alto-falante externo com
sirene e outros equipamentos.

A aviagao executiva foi um dos
segmentos em que mais investimos em
2013. Revisamos nossa politica de acei-
tacao, tornando-a mais competitiva,
criamos tabela de custo diferenciada
para operadores que mantém uma
politica efetiva de treinamento da sua
tripulacao, qualificamos nossa estru-
tura técnica e fechamos 2013 com
um crescimento de 13% neste setor.
Manteremos nosso foco em crescer
na aviacao executiva ampliando nossa
capacidade de entrega de servigos.
O Grupo Segurador BB e Mapfre
também atua de forma expressiva
em outros setores da aviagdo como
linhas aéreas, sequros aeroportudrios
e aviacdo agricola, entre outros, e
nosso principal objetivo sera manter
a lideranca e bons resultados no setor
de seguro aerondutico. As perspectivas
para a proxima Labace sao boas, pois
ainda “respiramos” o crescimento da
aviacao executiva com novas aeronaves
chegando ao Brasil, clientes substituin-
do seus equipamentos por asronaves
mais modernas, novas infraestruturas

aeroportudrias sendo discutidas, aero-
portos se modernizando, etc. Poréem,
o que gostariamos de destacar é o
diferencial do Grupo Segurador BB
Mapfre em sempre buscar termos mais
competitivos paras os operadores que
investem em prevencao de perdas,
seja um treinamento, equipamento
diferenciado ou qualquer outra acao
relacionada a este tema.

Sabemos que o mercado de
aviacao tem enfrentado alguns desa-
fios em virtude da desaceleracao da
economia, resultando, consequente-
mente, na reducao dos investimentos
tanto por parte das empresas, que se
tornam mais conservadoras, como
pelos 6rgaos governamentais, que
contam ainda com um ano de incer-
tezas por conta das eleigbes gerais.

Considerando as perspectivas
atuais e futuras, podemos dizer que
o resultado deste primeiro semes-
tre estd mantendo nivel similar ao
mesmo periodo de 2013, ano em
que fechamos com 30 aeronaves
entregues. A perspectiva é fechar
2014 com um resultado semelhante
a0 do ano passado.

Aguardaremos o resultado das
elei¢des e as possiveis medidas eco-
némicas a serem implantadas pela
nova gestao para ter um melhor
panorarma sobre o futuro. Porém,
podemaos adiantar que a nossa
meta é manter o nivel de vendas
e entregas, pois contamos com a
necessidade crescente do uso do
helicéptero no mercado civil, uma
vez que se locomover nas grandes
cidades tem se tornado cada vez
mais um desafio.

Qs proximos anos também serao
marcados pelo inicio da producdo
do modelo EC225 na linha de mon-
tagem da Helibras, em [tajuba, hoje

destinada a versdo militar EC725,
das Forgas Armadas. O EC225 é um
modelo com étimas possibilidades de
negbcios, especialmente no mercado
Qil & Gas. Para esse mercado, vamos
oferecer ainda uma nova solucao
aos operadores brasileiros: o modelo
EC175, cuja primeira unidade foi
entregue este ano a um operador
americano e que esta em fase de pro-
ducao na Airbus Helicopters, devendo
vir ao Brasil para demonstragao no
proximo ano. Também continuare-
mos a promover todas as aeronaves
da linha Airbus Helicopters/Helibras
para os diversos segmentos de mer-
cado, além de manter os diferenciais
que ja temos, como a facilidade para
aquisicao do helicoptero AS350 Es-
quilo, financiado pelo BNDES por ser
produzido no Brasil.

Na Labace 2014, vamaos também
focar nesse diferencial da empresa,
que inclui a possibilidade de aquisi-
¢oes dos nossos produtos por meio
do Finame, financiamento especial do
BNDES que oferece prazos e taxas
bastante competitivos no mercado, no
qual somente a Helibras esta inserida
por atender ao contetdo nacional de
concepcao do helicoptero Esquilo,
fabricado ha 36 anos no Pais. Também
vamos mostrar nossas solugoes em
atendimento ao cliente, que foram
reorganizadas a partir da criacao do
Centro de Suporte ao Cliente da em-
presa, localizado em Atibaia.

Teremos em exposicao trés aero-
naves no estande e podemos adiantar
que uma delas € o quarto EC130 T2
entregue pela Helibras e que o pro-
prietario a recebera durante o evento.

Contando j& com uma instabili-
dade devido ac cenario econémico
brasileiro e internacional, nés en-
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